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Informationen i denna rapport utgdrs av oreviderade ekonomiska uppgifter framtagna av bolaget.
Informationen &r baserad pa kallor som beddmts som tillférlitiga men, med hénsyn till att
informationen i rapporten bygger pa oreviderade uppgifter, kan vara felaktiga. Bolaget
garanterar inte informationens riktighet och ansvarar inte for férluster eller skador som kan uppsta
genom att ndgon anvander sig av uppgifter ldmnade i denna rapport. Ingen information i
presentationen har granskats eller reviderats av bolagets revisor.

Denna presentation ar enbart amnad som allmé&n information. Presentationen &r inte, och ska inte
anses vara, ett prospekt och utgér ett erbjudande att férvérva, teckna eller pa annat satt handla
med aktier eller andra vardepapper i bolaget. Informationen utgér ingen juridisk, skatte- eller
investeringsradgivning.

Denna presentation ar inte avsett for spridning i USA eller andra lander dar innehallet eller
spridning kan vara otillaten. En investering som beskrivs ar inte avsedd att erbjudas eller saljas till
amerikansk medborgare eller person bosatt i USA eller till féretag som ar domicilierade i USA
eller lyder under amerikansk lagstiftning.



$49307.3153 A/
TSEK om inget annat namns 2023/03/31 2022/12/31
Substansvarde 895278 890173
Substansvarde per stamaktie, SEK 2,12 2,64
Substansvérde per preferensaktie, SEK 1 049,53 1043,24
Forandring substansvérde per preferensaktie, % 0,6% 7,8%
Nettokassa/-skuld 86178 131422
Soliditet, % 100% 99%
TSEK om inget annat namns B oD ChE
2023/03/31 2022/12/31
Rérelseresultat 4556 55880
Vardeférandring pa finansiella anlaggningstillgangar 9 537 73 589
Resultat per stamaktie, SEK -0,52 2,64
Resultat per preferensaktie, SEK 6,30 60,36
Investeringar 30334 373108
* Definitioner, se arsredovisning samt delarsrapport per 2022-06-30.
A4 A4 A4
Substansvérde Substansvéarde Substansvardeféréandring
2023/03/31 per preferensaktie per preferensaktie sedan
2023/03/31 2022/12/31
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Tillaggsinvestering i Prime Penguin AB genom andrahandstransaktion, 2,4 MSEK
Jan Tillaggsinvestering i Klingit genom andrahandstransaktion, 1,5 MSEK

Forsta investeringen via Future Champions byWIT, Senseworks, 2,8 MSEK
Tillaggsinvestering i Zebrain genom nyemission, 12 MSEK

Feb Konvertering av konvertibler i Zebrain, 5 MSEK
Konvertibellan till E-farm, 1 MEUR

M Tillaggsinvestering i Prime Penguin AB genom andrahandstransaktion, 0,6 MSEK
ar
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Bésta aktiedgare och alla byWiT-intresserade,

Vi har under férsta kvartalet genomfort mindre tilldggsinvesteringar i Prime Penguin
och Zebrain. | Zebrain har vi konverterat ett konvertibellan till ytterligare aktier i
bolaget. Det var en del av vart avtal med bolaget efter att de uppnatt vissa
férutbestdmda KPler. | E-farm har vi deltagit i en intern bryggfinansiering av bolaget
med de stbrsta aktiedgarna i bolaget, daribland Claas, som &r vérldens storsta
tillverkare av skordetréskor. Tillsammans har vi tillfort nytt kapital till den fortsatta
tillvéxten av bolaget.

Vi har ocksa etablerat ett nytt koncept som vi kallar Future Champions byWiT. Har gér
vi mindre s& kallade titthalsinvesteringar i spannande mdjliga framtida Champions. Vi
féljer dessa bolag med ett mindre operativt engagemang for att éver tid kunna lyfta
upp nagra av dessa bolag till riktiga portféljbolag och samtidigt 6ka pa vart dgande
och fullt ut engagera oss operativt i bolagen. Var forsta investering var i Saa$S bolaget
Senseworks, som effektiviserar hela administrationen kring revision av bolag.
Kunderna &r primért revisions- och ekonomibyraer och marknaden &r global. Du kan
|&dsa mera om utvecklingen under kvartalet fér respektive portféljbolag pa sidorna 7-
12.

Vart samlade substansvérde i byWiT uppgick vid utgangen av Q1 till 895 MSEK, vilket
&r en mindre uppjustering sedan arsskiftet 2022. Okningen forklaras i huvudsak av en
liten uppskrivning av Zebrain, réntor pa konvertibellan samt en valutaeffekt (SEK/EUR)
som paverkat vart innehav i E-farm possitivt. Substansvardet per preferensaktie var
1,050 SEK f6r Q1, en liten 6kning sedan arsskiftet da substansvardet per
preferensaktie var 1,043 SEK.

Pa byWiT fokuserar vi stdndigt pa att skapa aktiedgarvéarde. Det gor vi huvudsakligen
genom vart stora operationella engagemang i portfoljbolagen, som pa riktigt sérskiljer
oss fran andra aktérer. Vart operativa engagemang under Q1 omfattar allt fran
delaktighet i nyckelrekryteringar, utveckling och eg‘ektivisering av tekniska plattformar
till byggande av det sa viktiga strukturkapitalet. Vi har ocksa varit involverade i
strategiska planer for internationella expansioner och sé kallade uppskalningar till
olika former av M&A och kapitalanskaffningssupport samt strategier kopplade till
dessa aktiviteter.

Vara stora innehav (drygt 70% av portféljvardet) sdsom Proxify, Pensionera, Bright och
Root Digital Group utvecklas alla val. Vi har i flertalet av dessa bolag ocksa pabérjat
spannande kapitalmarknadsaktiviteter, i ndgra fall med internationella radgivare, for
att exempelvis sakra nytt externt kapital for att ta vara pd marknadsméjligheter i form
av saval organisk tillvaxt som M&A. Vi utvarderar ocksa ett antal nya spdnnande
investeringsmajligheter som potentiellt kan komma att bli nya portféljbolag. Vi har
dessutom pabdrjat planeringen fér héstens arliga kapitalrunda. Vi hoppas att kunna
informera er alla om utvecklingen fran dessa aktiviteter inom de kommande
manaderna.

Vi ar tidigt pa var resa dar ambitionen &r att bygga ett ledande investmentbolag med
digitala utmanare med malséttningen att notera véra aktier pa en reglerad
marknadsplats inom ett par ar. Vi ser nu fram emot ett fortsatt spadnnande 2023 dér vi
som operationella investerare ser fantastiska mojligheter att fortsatta vart arbete for att
skapa langsiktiga aktiedgarvarden i saval befintliga som nya portféljbolag.

Vi hors snart igen!
Ulf Soderstrom
Partner och vd
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| flertalet av byWiTs stérre bolag har vi paborjat kapitalmarknadsaktiviteter, i nagra fall
med internationella radgivare, for att exempelvis sékra nytt externt kapital for att ta
vara pa marknadsmajligheter i form av saval organisk tillvéxt som M&A. Utéver det har
inga vasentliga handelser skett efter periodens utgang.

Pandemin Covid-19 har paverkat i stort sett hela den globala marknaden. Effekterna av
pandemin beddéms inte vara vésentliga for koncernen eller moderbolaget i dagslaget.
Beddmningen é&r inte heller att krisen i Ukraina kommer att paverka koncernen eller
moderbolaget i vasentlig utstrackning. Vi har annu inte sett nagra tecken pa att det
féréndrade ranteléget eﬁer inflationen haft ndgon vésentlig inverkan péa vara
portféljbolag som utvecklats starkt under 2022.

Aven om ovan ndmnda omvérldsfaktorer inte haft ndgon vasentlig paverkan péa
koncernen hittills sa féljer vi detta och utvérderar [6pande om det férandras. Under det
kommande aret forvantas verksamheten bedrivas med oféréndrad inriktning.
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Bolag Huvudsaklig verksamhet Initial investering (ar) Bokfort varde
Proxify Digital rekryteringsplattform 2021 151 668
Pensionera Digital pensionslésning 2021 140 512
Klingit Digital design och marknadsféring 2021 43 561
E-Farm j[igtbar'ur;sar;ka”i?:gr'ats for begagnade 2021 183 885
Lanetalk Digitalisering av bowling 2021 37 419
Prime Penguin SaaS-16sning fér e-handelslogistik 2021 17 250
Epicenter Kontorshotell och coworking 2022 10020
Zebrain Digital coaching 2022 34 084
Bright SaaS-plattform fér energimarknaden 2022 41230
GFO-X Reglerad bérs for digitala tillgangar 2022 62123
Root Digital Group Digital marknadsféring och e-handel 2022 84 242
Future Champions byWiT AB Digitala utmanare 2022 2785

Da koncernen tillampar IFRS &r bokfort vérde detsamma som verkligt vérde. byWiT AB dger fem
av sina faktiska portféljbolag genom heldgda holdingbolag vars syfte enbart &r att 4ga andelar i
portféljbolagen. Se utférligare beskrivningar fér mer information om portféljbolagen nedan.

E-farm &r en digital marknadsplats fér begagnade
jordbruksmaskiner. Bolagets digitala plattform har en global
potential. E-farm har pabérjat en omfattande digitalisering av den
europeiska marknaden fér begagnade jordbruksmaskiner som
uppgar till 20 miljarder EUR. Bolaget har sedan de grundades 2015
férdubblat omséttning fran ar till ar och finns idag i éver 40 lander
med ett natverk av 6ver 1 000 aterférséljare i Europa.

E-farms omsattningstillvéxt har minskat nagot i Q1. Detta var vantat
och i enlighet med plan nu nér bolagets sparpaket far effekt.
E-farms mal om att bli EBITDA-positivt Q1 2024 f&ljs utan avvikelser.
byWiTs operativa arbete i E-farm omfattas fér narvarande av att
automatisera datainhdmtning av individuella traktordata och
forséljningsfléden i bolaget.

Investeringsar: Kategori:
2021 Scale-Up Growth
Bransch: Hemsida:

Teknikbolag inom

.e-farm.
jordbrukssektorn ('Agtech’) www.e-tarm.com
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®Klingit. ()

Klingit &r en teknisk plattform som hjalper féretag med bland annat
design, UX, varumérke och marknadsféring pa sociala medier. Klingit
startades 2020 har idag drygt 100 kunder som inkluderar allt fran
enmansforetag till stora féretag sasom H&M, Grant Thornton och Clas “w
Ohlson. Bolaget har ett flertal intéktsstrémmar varav merparten &r pa
prenumerationsbasis.

Klingit fortsatter att félja sin plan under Q1. Bolaget har fortsatt bra
tillvéxt med hdga bruttomarginaler och verksamheten utvecklas med
ytterligare erbjudanden och pa nya marknader enligt plan.

Investeringsar: Kategori:

2021 Early Growth
Bransch: Hemsida:
Grafisk design www.klingit.com

@ Lanetalk

Lanetalk digitaliserar bowling for bade spelare och bowlingcenters. Pa
marknaden finns éver 150 miljoner bowlingspelare vérlden ver, dar
Lanetalk &r den enda aktoren globalt som kan erbjuda digitala tavlingar
(globalt, regionalt och lokalt) i realtid. Vidare har Lanetalk utvecklat en app
som erbjuder saval professionella som néjesbowlare ett digitalt verktyg dar
anvandaren kan utveckla sin egens spelférmaga och félja och spela mot
andra bowlare runt om i varlden.

Lanetalk fortsatter att integrera fler bowlinghallar runt om i vérlden och har
idag 6ver 1 100 av totalt 15 000 bowlinghallar globalt. Bolaget har ver 250
000 anvandare av bolagets app varav 4 000 av dessa &r betalande. Lanetalks
ambition &r att under 2023 na &ver 25-30 000 betalande kunder genom
bland annat ékade investeringar i marknadsféring.

Bolaget genomfér under Q2 en riktad emission till befintliga aktiedgare fér
att kapitalisera upp bolaget med malet att konvertera fler bowlare till
Lanetalks prenumerationsabonnemang.

Investeringsar: Kategori:

2021 Early Growth
Bransch: Hemsida:
Bowling/Sport www.lanetalk.com
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5 Prime Penguin

Prime Penguin har specialiserat sig pa logistik for e-handelsbolag. Bolaget
erbjuder e-handelsféretag en kostnadseffektiv och kraftfull logistiklésning
med enkel integration mot ett flertal logistiklésningar och lagerlokaler
primart i stora delar av Norden och Europa. Bolagets logistikplattform &r
kompatibel med éver 35 e-handelslésningar (Shopify, WooCommerce mfl.).
Prime Penguin har ett flertal intaktsstrémmar varav merparten &r sa kallade

SaaS-intakter.

Prime Penguin har under Q1 fortsatt att utveckla bolagets
integrationsplattform med nya integrationer inom tre huvudomraden,
logistik, marknadsplatser och ERP:er som t.ex. Visma. Bolaget gér sig redo
att 6ka pa marknadsféringen for att kalibrera kommunikationen kring det
renodlade erbjudandet baserat pa kundintag via bade analoga och digitala

kanaler.

Investeringsar:
2021

Bransch:
Logistik

Kategori:

Early Growth

Hemsida:

www.primepenguin.com

= Pensionera

Pensionera ar Sveriges storsta digitala pensions- och kapitalradgivare. Pensionera
erbjuder digital pensionslésning dar kunderna far kontroll och éverblick éver
samtliga intjdnade pensioner. Bolaget erbjuder en bred produktportfélj av tjanster
kopplade till kundernas pensioner. Pensionera dger IKC Capital som &r ett
vardepappersbolag med ett flertal olika fonderbjudanden. IKC lyder under
Finansinspektion. Pensionera grundades 2016 och har idag éver 60 000 kunder
(prenumeranter).

Bolaget utvecklades val och i enlighet med plan under Q1. Tillvaxten i AUM ( Assets
Under Management) vaxte nagot langsammare under Q1, mycket beroende pa
negativt fléde under veckorna efter Silicon Valley Bank kraschen. Pensionera har
under kvartalet anstéllt 15 av de totalt 20 nya radgivare som ska anstéllas, vilka &r en
viktig del fér att bolagets ska kunna realisera sina tillvéxtmal 2023. Bolaget har ocksa
identifierat ett flertal intressanta M&A-majligheter som utvérderas.

Investeringsar: Kategori:

2021 Scale-Up Growth
Bransch: Hemsida:

Fintech www.pensionera.se
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O bright

Bright &r ett SaaS-bolag och en sa kallad ‘white lable-16sning fér elbolag
som vill erbjuda sina kunder en digital |6sning fér smart och intelligent
Sversyn samt hantering av kundernas elkonsumtion. Bolaget har idag
kontrakt med merparten av elbolagen i Sverige och den senaste tidens
utlandsexpansion bérjar nu ge manga spannande éppningar i ett flertal
lénder.

Bright har fortsatt att utvecklats starkt under Q1 med flertalet nya
kundkontrakt och samarbeten. Bolaget har ocksa stort fokus pa
expansionen ut i Europa. Bolagets har éver 350 000 aktiva anvénadre
(MAU) och de senaste 6 manaderna har MAU 6kat med 116%.
Kundtilvéxten har under samma period 6kat med 58%. Produkten
fortsatter att utvecklas och intresset for bolagets produkter och tjanster
har aldrig varit stérre vilket delvis ar ett resultat av laget pa den
europeiska energimarknaden.

Investeringsar: Kategori:
2022 Scale-Up Growth
Bransch: Hemsida:

Teknikbolag inom energisektorn
('Energy Tech’)

www.getbright.se

\Z) epicenter

STOCKHOLM

EpiCenter &r norra Europas storsta sa kallade co-workingkoncept med
etableringar i Stockholm, Oslo och Helsingfors. EpiCenter erbjuder sina
kunder méjligheten att hyra en kontorsplats. Utéver det har de ocksa ett
omfattande ekosystem av tjanster och produkter sdsom bland annat
coaching, utbildningar, events, ndtverkande i syfte att starka kundernas
innovationskraft och tillvéxt. EpiCenter grundades 2014 och har idag 6ver
1500 medlemskap med éver 6 000 medlemmar. Arligen genomfor
EpiCenter 6ver 150 events.

Investeringsar: Kategori:
2022 Strategisk
Bransch: Hemsida:

Kontoshotell och coworking

i www.weareepicenter.com
('Workingplace development’) >
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GFO

Global Futures & Options Exchange, &r en reglerad bérs for sa kallade terminer
och optioner for digitala tillgangar sasom Bitcoin and Ether. GFO-X har byggt
upp en modern teknisk plattform i varldsklass och &r nu pa gang att etablera
den férsta reglerade bérsen i Europa av digitala tillgangar som idag helt
domineras (99%) av oreglerade plattformar. GFO-X star under Financial
Conduct Authority (Finansinspektionen i England) tillsyn och har ett
partnerskap med vérldens stérsta sa kallade clearinghus. GFO-X kommer att
kunna erbjuda institutioner och kapitalférvaltare en helt reglerade marknad dar
de kan fa méjlighet att exponera sig och sina kunder mot digitala tillgangar.

GFO-X har under Q1 fortsatt att utveckla sin tekniska plattform, bygga
organisation och fardigstélla avtal med viktiga samarbetspartners infor
lanseringen som planeras ske under Q4 2023. Under kvartalet har bolaget
offentliggjort ett samarbete med London Clearing House (LCH), vilket fatt
mycket positiv respons i utlandsk media. LCH kommer att vara GFO-X
clearinghouse vilket &r en viktig del av att attrahera globalt institutionellt kapital
till GFO-X reglerade derivatbérs for digitala tillgangar. Bolaget ar val
kapitaliserat och planerar att vara [6nsamma under forsta kvartalet efter

lansering.

Investeringsar:
2022

Bransch:
Fintech

Kategori:

Early Growth

Hemsida:

www.gfo-x.com

:‘ Proxify

Proxify sammankopplar talangfulla utvecklare med féretag i stark tillvaxt
som &r i behov av utvecklingsresurser i virtuella utvecklingsteam. Genom
bolagets stora natverk av utvecklare kan Proxify stédja féretag globalt.
Proxify kan pa kort tid matcha kundernas behov av utvecklingsresurser med
ratt kompetens till attraktiva priser. Bolaget har idag 6ver 380 kunder i 33
lénder. Bolaget har sedan start 2018 haft en stark tillvaxt och varit I6nsamt.

Proxifys tillvaxt under Q1 fortsatter att imponera och féljer vél den expansiva
budget som bolaget har fér 2023. Malet fér aret ar att uppna en tillvéxt om
>100% och cirka 80% av bolagets intéker &r sk. subscription revenue.
Expansionen internationellt fortsatter och 60% av bolagets kundbas finns nu
utanfér Norden med manga stora internationella bolag pa kundlistan.

Investeringsar: Kategori:
2022 Scale-Up Growth
Bransch: Hemsida:

Digitalt distribuerade tjanster

. ify.i
(‘Distributed services') wWww.proxity-1o

11
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= Zebrain

Zebrain &r Nordens férsta SaaS- platform fér utveckling av medarbetare
genom den sa kallade coachingmetoden. Trenden med coahing har vuxit
sig stark i USA och &r nu pa vég till Europa. Zebrains digitala plattform
grundar sig pa forskningsbaserade metoder och hjalper féretag att
vidareutveckla sin personal till deras fulla potential vilket bland annat
motverkar stressrelaterade symptom och sjukskrivningar. Bolaget
grundades 2020 och malet &r att erbjuda kostnadseffektivt kvalitativ
coaching till fler ménniskor och ge féretag ratt verktyg for att personalen
ska na sin fulla potential.

Zebrain har under forsta kvartalet, trots en aterhallsam marknad, fortsatt att
utvecklas val med en omséttningstillvaxt pa éver 200% jamfort med samma
period 2022. Bolaget fortsatter att utveckla sin platform och sina produkter
vilket skapat flera relevanta paketeringar dar Zebrainplattformen
kompletterar vél mot féretagsledar- och utvecklingsprogram. Detta har
bidragit till att skapa nya affarsméjligheter hos malgruppen Learning and
Development. Plattformen utvecklas kontinuerigt och bolaget planerar att
bygga en sk. ChatGPT som en naturlig del av sin platform. Planen &r att
bolaget ska vara EBITDA-positivt under forsta halvaret 2024.

Investeringsar: Kategori:

2022 Early Growth
Bransch: Hemsida:
Coaching www.zebrain.se

Root

Root Digital Group &r en ledande aktér inom digital marknadsféring och
affarsutveckling. Bolaget har som vision att bli norra Europas ledande aktér inom
digital tillvéxt och idag ingér ett flertal nischade bolag i gruppen. Idag arbetar
Sver 100 talangfulla individer inom gruppen och byraintakt fér 2022 uppgick till
ca 155 MSEK med stark tillvaxt och I6nsamhet. Ambitionen &r att fortsétta leverera
en kraftig tillvéxt bade organiskt och genom forvarv.

Under det senaste halvaret har vi sett en inbromsning och férsiktighet bland e-
handelsaktorer och konsumentvaruméarken, vilket &r Roots storsta kundgrupper.
Dock har Root som helhet lyckats parera marknadslaget och manga av gruppens
kundrelationer ar véldigt langa. Under Q1 genomférdes férvérvet av en av de
ledande byraera fér influencer-marknadsféring och gruppen har ett antal
pagaende forvarvsdialoger bade geografiskt och inom nya tjansteomraden.

Investeringsar: Kategori:
2022 Buy & Build
Bransch: .
Digital marknadsféring Hemsida:

& e_handel https://www.beet.se/

12
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(TSEK)
Nettoomsattning
Forandringar i verkligt vérde av andelar i portféljbolag

Summa rorelsens intdkter

Kostnader fér ersattningar till anstallda
Ovriga externa kostnader
Avskrivningar

Summa rérelsens kostnader

RORELSERESULTAT

Ovriga réanteintakter och liknande intékter
Rantekostnader och liknande resultatposter
Summa resultat fran finansiella investeringar
RESULTAT EFTER FINANSIELLA POSTER

PERIODENS RESULTAT OCH TOTALRESULTAT

Resultat per stamaktie fére och efter utspadning, SEK

Resultat per preferensaktie fore och efter utspadning, SEK

2023/01/01 2022/01/01
2022/03/31 2022/12/31

248

9537

9537

-2 842

-2 374

-5 230

4556

551

-549

5105

5105

-0,52

6,30

1434

73 589

75024

-9 202

-9 937

4

-19 144

55 880

663

-3792

-3129

52751

52751

2,64

60,36

Resultat per stamaktie berdknas till féréndringen av dverskjutande kapital dividerat med antalet
stamaktier. Resultat per preferensaktie beréknas till drets resultat korrigerat for resultat hénforligt

till stamaktierna dividerat med antalet preferensaktier.

Den férsta kvartalsuppdateringen som kommunicerats avser Q2 2022, fran och med Q2 2023
kommer resultatrékningens jamférelsesiffror avse motsvarande period fg ar.

13
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(TSEK)

TILLGANGAR

Anldggningstillgangar

Inventarier, verktyg och installationer
Summa materiella anliggningstillgangar

Finansiella anlaggningstillgangar

Investeringar i portféljbolag varderade till verkligt

varde via resultatrdkningen
Summa finansiella anldggningstillgangar

Summa anldggningstillgangar

Omsittningstillgangar

Kundfordringar

Ovriga fordringar

Forutbetalda kostnader och upplupna intakter
Summa kortfristiga fordringar

Likvida medel

Summa omsittningstillgangar

SUMMA TILLGANGAR

EGET KAPITAL OCH SKULDER
Aktiekapital

Ej registrerat aktiekapital

Ovrigt tillskjutet kapital
Balanserat resultat

Periodens resultat

Summa Eget kapital

Kortfristiga skulder
Leverantdrsskulder

Ovriga skulder

Upplupna kostnader
Summa kortfristiga skulder

SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER

2023/03/31 2022/12/31

218
218

808 778

808 778
808 996

574
2308
1241

4123
83984
88 106
897 103

1352

0

838 529
50292
5105
895 278

137

505
1183
1825
897 103

231
231

768 418

768 418
768 649

713
2124
641
3477
129 298
132775
901 424

1352

0

838 529
-2 459
52751
890173

9392
937

923

11 252
901 424
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