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Informationen i denna rapport utgérs av oreviderade ekonomiska uppgifter framtagna
av bolaget. Informationen &r baserad pa kallor som beddmts som tillférlitiga men, med
hansyn till att informationen i rapporten bygger pa oreviderade uppgifter, kan vara
felaktiga. Bolaget garanterar inte informationens riktighet och ansvarar inte for forluster
eller skador som kan uppstd genom att ndgon anvénder sig av uppgifter Idmnade i
denna rapport. Ingen information i presentationen har granskats eller reviderats av
bolagets revisor.

Denna presentation ar enbart 3mnad som allmé&n information. Presentationen &r inte,
och ska inte anses vara, ett prospekt och utgér ett erbjudande att forvarva, teckna eller
pa annat satt handla med aktier eller andra vérdepapper i bolaget. Informationen utgor

ingen juridisk, skatte- eller investeringsradgivning.

Denna presentation ar inte avsett for spridning i USA eller andra lander dar innehallet
eller spridning kan vara otilldten. En investering som beskrivs ar inte avsedd att
erbjudas eller séljas till amerikansk medborgare eller person bosatt i USA eller till
féretag som &r domicilierade i USA eller lyder under amerikansk lagstiftning.
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TSEK om inget annat ndmns 2022/12/31 2021/12/31
Substansvérde 890173 543 695
Substansvérde per stamaktie, SEK 2,64 0,00
Substansvérde per preferensaktie, SEK 1043,24 967,64*
Foréndring substansvérde per preferensaktie, % 7,8% E.T.
Nettokassa/-skuld 131417 207 655
Soliditet, % 99% 100%

*Notera att Koncernens forsta officiella substansvérde per aktie berédknas per 2022-06-30 som
kommunicerat i informationsmaterialet vid emissionen under 2021. Sedan forsta emissionstillfllet &r

substansvérdesforandringen 4,3 %.

2022/01/01 2021/07/13

2022/12/31 2021/12/31
TSEK om inget annat ndmns (6 man)
Rérelseresultat 55880 -2 459
Vardefdrandring pa finansiella anldggningstillgangar 73 589 -56
Resultat per stamaktie, SEK 2,64 0,00
Resultat per preferensaktie, SEK 60,36 -4,38
Investeringar 373 108 161776

* Definitioner, se drsredovisning samt delarsrapport per 2022-06-30.

N N N

Substansvéarde Substansvéarde Substansvardeféréandring
2022/12/31 per preferensaktie per preferensaktie sedan
2022/12/31 2021/12/31
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Tillaggsinvestering i Proxify AB genom nyemission, 25 MSEK
Okt Konvertibellan till E-farm, 1 MEUR
Ytterligare tillaggsinvestering i Proxify AB genom andrahandstransaktion, 4,9
Nov MSEK
Konvertibellan till Pensionera, 20 MSEK
Dec Konvertibell&n till Zebrain, 2 MSEK
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Bésta aktiedgare och alla byWiT-intresserade,

2022 var ett valdigt framgangsrikt ar fér oss pa byWiT. Vi har fortsatt bygga var portfdl;
som nu bestar av tio otroligt spdnnande digitala utmanare i snabb tillvaxt. Vi kan ocksa
gladjas at ménga fina framgangar i vara bolag under aret, vilket avspeglas i
vardeutveckling av var portfélj. Dessutom har vi genom vara framgangsrika kapitalrundor
skaffat oss en stark finansiell position sa att vi kan stotta vara portféljbolag fér att de pa
sikt ska utvecklas till sa kallade Champions - internationella Scale Ups med en vérdering
+1 MDSEK.

Samtidigt var 2022 ett otroligt utmanande ar. Kombinationen av kraftiga rantehéjningar
och en inbromsning av ekonomin har paverkat inte minst finansieringsmarknaden fér
tillvéxtbolag och vi har arbetat hart for att sékerstalla finansieringsrisken i vara bolag -
genom att nd Idnsamhet eller resa externt kapital. | helhet &r vi néjda med laget och kan
nu fokusera pa de majligheter som ocksa uppstar i turbulensen.

Vart samlade substansvérde i byWiT uppgick vid arsskiftet till 890 MSEK, vilket &r en
dkning med 64 % sedan forra arsskiftet. Okningen forklaras i huvudsak av att nytt kapital
tillforts under aret samt mindre uppvérderingar i portféljen. Substansvardet per
preferensaktie uppgick vid arsskiftet till 1,043 SEK, en 6kning med 7,8% sedan arsskiftet.
Sedan Q3 2022 kan vi notera en liten nedgang pa substansvérdet per aktie, i huvudsak
beroende pa kostnader i samband med kapitalresningen om drygt 300 MSEK som vi
sakerstallde under oktober 2022.

Pa byWiT fokuserar vi stdndigt pa att skapa aktiedgarvéarde. Det gor vi huvudsakligen
genom vart stora operationella engagemang i portféljbolagen, som pa riktigt sérskiljer
oss fran andra aktdrer. Vi kommer bara att investera och engagera oss i ett mindre antal
bolag for att verkligen kunna bidra med all var operationella erfarenhet och vart
engagemang i alla vara portfdljbolag.

Vi fokuserar pa att hitta spdnnande digitala bolag i Scale Up Growth-fasen, dar det finns
en "product market fit” och "unit of economics” samt dar vi kan stétta med att bygga
organisation, véxa pa nya marknader och affarsutveckla. | uppskalningsfasen skapar
snabb omsattningsékning med sjunkande marginalkostnader |[&nsam tillvéxt. | denna fas
kan vi skapa stora varden for vara aktiedgare. For vissa bolag kan denna fas paga i tre till
fem ar och f6r andra bolag &nnu langre. Darfér r det bra att vi kan bestdmma nér vi ska
l&mna &ver till ndgon annan och gdra en exit. Vi har arbetat med denna afféarsmodell
tidigare och vet att den éver tid ar mycket framgangsrik.

Vi far ofta fragor kring vardering av vara portféljbolag. Vi féljer principerna fér branschens
praxis som till exempel Private Equity & Venture Capital Valuation Guidelines tillsammans
med interna riktlinjer. Bakgrunden till att byWiTs portfolj kunnat visa pa tillvéxt under
2022, nér teknikrelaterade féretag fallit med éver 50% i vardering, beror pa att den starka
underliggande forséljningstillvaxten i bolagen (i snitt 108% 2022) balanserar upp de
vasentligt lagre varderingsmultiplarna (EV/sales) som marknaden aséatter teknikrelaterade
bolag. Varderingsmultiplar som vi ocksa maste ta hansyn till i vara varderingar.
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Q4 har varit ett mycket intensivt och bra kvartal f6r byWiT. | november sadkrade vi éver 300
MSEK i var arliga kapitalrunda i ett valdigt tufft klimat pa kapitalmarknaden. Det visar
verkligen att investerarna attraheras av var investeringsstrategi och portfélj av digitala
utmanare.

Utvecklingen under kvartalet var ocksa bra i vara portféljbolag och flertalet av bolagen
kunde omsattningsmassigt visa upp sina starkaste manader just under Q4. En del av
forklaringen &r att de hjélper sina kunder med att effektivisera och spara kostnader, vilket
blir viktigt for alla foretag i svarare tider. Nagra av vara bolag kdnde ocksa av det tuffare
klimatet framfor allt de som &r exponerade mot e-handel och marknadsféring.

Vi har under Q4 investerat ytterligare cirka 30 MSEK i Proxify och vart &gande uppgar nu
till drygt 18%. Bakgrunden till tilldggsinvesteringen var primart att ytterligare snabba pa
tillvaxten nu nér bolaget ocksa etablerat sig pa den amerikanska marknaden. Vi har dven
tecknat konvertibelldn i saval E-Farm, Pensionera som Zebrain under kvartalet. Pa sidorna
8-13 kan du lasa specifikt om vad som har hant i varje portféljbolag den senaste tiden.

Vardemassigt ligger tyngdpunkten i portfoljen idag i den sa kallade Scale Up Growth-
fasen (cirka 70% av vardet). Var portféljbolagen i den hér fasen ar redan
kassaflddespositiva eller valdigt snart dar. Vara bolag i Early Growth-fasen har cirka ett till
tva ar kvar innan de &r kassaflédespositiva. Vi har ocksd som ett resultat av det svagare
makroklimatet valt att styra om flertalet av portféljbolagens budgeter f6r 2023 sa att de
bolag som &nnu inte ar kassaflédespositiva ser till att den tiden kortas ner. Det blir delvis
pa bekostnad av nagot lagre tillvdxt men vi kan dnda konstatera att den genomsnittliga
tillvaxten i portfoljen fér 2023 kommer att ka med mer 8n det dubbla.

Det tuffare ekonomiska klimatet skapar otroligt spdnnande affarsméjligheter nu nar
varderingarna kommit ner rejalt samtidigt som ménga bolag har svart att refinansiera sig
nar investerarna haller hardare i kapitalet. For oss pa byWiT, som nu fyllt pa kassan, &r
detta givetvis en mycket gynnsam position. Férutom att en del av det nya kapitalet ska
investeras bakom vara befintliga snabbvaxande digitala utmanare utvarderar vi ett antal
nya spannande investeringsmdjligheter som potentiellt kan komma att bli nya
portféljbolag.

Vi ar tidigt pa var resa med ambitionen att bygga ett ledande investmentbolag med
digitala utmanare med malsattningen att notera vara aktier pa en reglerad marknadsplats
inom ett par ar. Vi ser nu fram emot ett spédnnande 2023 dér vi som operationella
investerare ser fantastiska mojligheter att fortsatta vart arbete for att skapa langsiktiga
aktiedgarvarden i saval befintliga portféljbolag som nya.

Vi hors snartigen!

UIf Séderstrom
Partner och vd
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Efter periodens utgadng har byWiT genomfért en andrahandsinvestering i Prime Penguin
om ca. 3 MSEK. Vidare har byWiT ocksa lamnat ett |an till E-farm om 1 MEUR, som en del
av en intern kapitalresning med de st6érre dgarana, som berdknas vara klar i slutet av mars.
Utover det har inga vasentliga hédndelser skett efter periodens utgang.

Pandemin Covid-19 har paverkat i stort sett hela den globala marknaden. Effekterna av
pandemin beddms inte vara véasentliga for koncernen eller moderbolaget i dagslaget.
Beddmningen é&r inte heller att krisen i Ukraina kommer att paverka koncernen eller
moderbolaget i vasentlig utstréckning. Vi har dnnu inte sett nagra tecken pa att det
féréndrade ranteldget eller inflationen haft ndgon vésentlig inverkan pa vara portféljbolag
som utvecklats starkt under 2022.

Aven om ovan ndmnda omvarldsfaktorer inte haft ndgon vasentlig paverkan pa
koncernen hittills sa foljer vi detta och utvérderar [6pande om det férandras. Under det
kommande aret forvantas verksamheten bedrivas med oférandrad inriktning dock med
det undantaget att vi i

Bolag Huvudsaklig verksamhet Initial investering (ar) Bokfort virde
Proxify Digital rekryteringsplattform 2021 151 668
Pensionera Digital pensionsldsning 2021 140 080
Klingit Digital design och marknadsféring 2021 42 134
E-Farm Srgcjltoar'u?:‘r;ka”iﬁfg'ats for begagnade 2021 169 412
Lanetalk Digitalisering av bowling 2021 37 419
Prime Penguin SaaS-16sning for e-handelslogistik 2021 14 430
Epicenter Kontorshotell och coworking 2022 10 020
Zebrain Digital coaching 2022 15137
Bright SaaS-plattform fér energimarknaden 2022 41230
GFO-X Reglerad bors for digitala tillgangar 2022 62 623
Root Digital Group Digital marknadsféring och e-handel 2022 84 242
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Da koncernen tillampar IFRS ar bokfért varde detsamma som verkligt varde. byWiT AB &ger fem
av sina faktiska portféljbolag genom heldgda holdingbolag vars syfte enbart &r att 4ga andelar i
portféljbolagen. Se utférligare beskrivningar fér mer information om portféljbolagen nedan.

—Z E-FARM.COM

E-farm &r en digital marknadsplats fér begagnade
jordbruksmaskiner. Bolagets digitala plattform har en global
potential. E-farm har pabdorjat en omfattande digitalisering av den
europeiska marknaden fér begagnade jordbruksmaskiner som
uppgar till 20 miljarder EUR. Bolaget har sedan de grundades 2015
férdubblat omséttning fran ar till ar och finns idag i éver 40 lander
med ett natverk av 6ver1 000 aterforséaljare i Europa.

E-farm fortsatter att leverera stark omsattningstillvaxt men kunde
inte riktigt dubbla omséttning fran i fjol, huvudsakligen orsakat av
det geopolitiska laget. E-farm &r ocksa ett av de portféljbolagen dér
byWiT nu initierat ett 6kat fokus pa att korta ner tiden till dess att
bolaget uppvisar positivt EBITDA (Q1-24). Tillsammans med byWiT
har ocksa en versyn gjorts bland annat kring bolagets
produktutvecklingsplan och nya produkter som inte direkt
supportera tillvaxt har skjutits pa framtiden. Fér 2023 férvantas en
fortsatt starkt tillvaxt men med &kat fokus pa att snabbare na

[6nsamhet.
Investeringsar: Kategori:
2021 Scale-Up Growth
Bransch:

Hemsida:

Teknikbolag inom
www.e-farm.com

jordbrukssektorn ('Agtech’)
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®Klingit. ()

Klingit &r en teknisk plattform som hjalper féretag med bland annat
design, UX, varumérke och marknadsféring pa sociala medier. Klingit
startades 2020 har idag drygt 100 kunder som inkluderar allt ifran
enmansforetag till stora féretag sasom H&M, Grant Thornton och Clas “w
Ohlson. Bolaget har ett flertal intéktsstrémmar varav merparten &r pa
prenumerationsbasis.

Bolaget féljer sin plan med fortsatt kraftig tillvaxt genom stark
kundtillstromning. Bolagets bruttomarginaler ar ocksa goda vilket
bidrar till att bolaget kan fortsatta halla hog tillvéxttakt framat. Under
fjarde kvartalet lanserades ett flertal generativa Al-initiativ kring
briefing assistans och promtbaserad design, nagot som bolaget &r
tamligen unika med att erbjuda.

Investeringsar: Kategori:

2021 Early Growth
Bransch: Hemsida:
Grafisk design www.klingit.com

@ Lanetalk

Lanetalk digitaliserar bowling for bade spelare och bowlingcenters. Pa
marknaden finns éver 150 miljoner bowlingspelare vérlden ver, dar
Lanetalk &r den enda aktoren globalt som kan erbjuda digitala tavlingar
(globalt, regionalt och lokalt) i realtid. Vidare har Lanetalk utvecklat en app
som erbjuder saval professionella som néjesbowlare ett digitalt verktyg dar
anvandaren kan utveckla sin egens spelférmaga och félja och spela mot
andra bowlare runt om i varlden.

Lanetalk fortsatter att integrera fler bowlinghallar runt om i vérlden och har
idag 1 100 av totalt 15 000 bowlinghallar globalt. Totalt har bolagets
Freemium-app (gratis) nu ver 200 000 anvéndare och under kvartal tre och
fyra 2022 har ocksa ett mindre antal anvéndare testat bolagets Premium-app
(prenumeration) som planeras att erbjudas globalt under férsta halvaret
2023. Samarbetet med det amerikanska sportutvecklingsféretaget
Mindspring Sport forstatter med ambitionen att pa sikt dominera den sa
viktiga amerikanska marknaden.

Investeringsar: Kategori:

2021 Early Growth
Bransch: Hemsida:
Bowling/Sport www.lanetalk.com
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B Prime Penguin

Prime Penguin har specialiserat sig pa logistik for e-handelsbolag. Bolaget
erbjuder e-handelsféretag en kostnadseffektiv och kraftfull logistiklésning
med enkel integration mot ett flertal logistiklésningar och lagerlokaler
primart i stora delar av Norden och Europa. Bolagets logistikplattform &r
kompatibel med éver 35 e-handelslésningar (Shopify, WooCommerce mfl.).
Prime Penguin har ett flertal intaktsstrémmar varav merparten &r sa kallade
SaaS-intakter.

Bolaget har inte kunnat leverera pa den ursprungliga tillvéxtplanen fér 2022
som byWiT gemensamt arbetat fram med grundarna vid investeringstillféllet.
Befintliga kunder ar otroligt néjda medan intaget av nya kunder har varit
begrénsat. Under hosten har ett flertal aktiviteter initierats fran byWiT och
ledningen, vilket bland annat inneburit férandringar gallande bolagets
erbjudande, organisation och dven dgande i bolaget. Under
omstallningsfasen har organisationen minskats och bolagets sa kallade
runway férléngts. Bolaget har nu arbetat om affarsmodellen mot en renodlad
integrationsplattform inom e-handelslogistik. Den nya plattformen kommer
att lanseras inom kort. byWiT raknar med att vi redan under Q2 ska se
effekter av det nya erbjudande i form av nya kundkontrakt.

Investeringsar: Kategori:

2021 Early Growth

Bransch: Hemsida:

Logistik www.primepenguin.com

= Pensionera

Pensionera ar Sveriges storsta digitala pensions- och kapitalradgivare. Pensionera
erbjuder digital pensionslésning dar kunderna far kontroll och éverblick éver
samtliga intjdnade pensioner. Bolaget erbjuder en bred produktportfélj av tjanster
kopplade till kundernas pensioner. Pensionera dger IKC Capital som &r ett
vardepappersbolag med ett flertal olika fonderbjudanden. IKC lyder under
Finansinspektion. Pensionera grundades 2016 och har idag éver 60 000 kunder
(prenumeranter).

2022 blev omsattnings- och resultatmassigt ett mellanar fér Pensionera. Den
underliggande affaren fortsétter att véxa organiskt medan den provisionsbaserade
verksamheten kopplat till bolagets fondverksamhet (IKC) har uteblivit pa grund av
den svagare utvecklingen pa borsen. Pensionera har under 2022 investerat mycket i
produkt, organisation och varumarke. Ny varumérkesplattform lanserades, den
digitala radgivningsplattformen uppgraderades och 20 nya pensionsradgivare ar
snart pa plats. byWiT supporterar ocksa Pensionera med att digitalisera alla sa
kallade customer acquisition-fldden kopplat till alla marknadsféringsaktiviteter. Alla
dessa investeringar ska bidra till en stark tillvaxt med god |6nsamhet under 2023.
Bolaget har ocksa identifierat ett flertal intressanta M&A-méjligheter som utvarderas.

Investeringsar: Kategori:

2021 Scale-Up Growth
Bransch: Hemsida:

Fintech www.pensionera.se

10
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O bright

Bright &r ett SaaS-bolag och en sa kallad ‘white lable’-I6sning for elbolag som
vill erbjuda sina kunder en digital |6sning fér smart och intelligent dversyn
samt hantering av kundernas elkonsumtion. Bolaget har idag kontrakt med
merparten av elbolagen i Sverige och den senaste tidens utlandsexpansion
bérjar nu ge manga spannande dppningar i ett flertal [ander.

Bright har fortsatt att utvecklats starkt under kvartalet med flertalet nya
kundkontrakt och samarbeten. Bolaget har ocksa stort fokus pa expansionen
uti Europa. Bright har ocksa starkt upp organisationen i sparen av den starka
tillvéxten och nu senaste anstélldes Stefan Tocca som produktchef, med
erfarenhet fran Blocket, Schibsted, Hitta.se och Bokadirekt.se.

Produkten fortsatter att utvecklas och intresset for bolagets produkter och
tjdnster har aldrig varit stérre vilket delvis &r ett resultat av laget pa den
europeiska energimarknaden.

Investeringsar: Kategori:
2022 Scale-Up Growth
Bransch: Hemsida:

Teknikbolag inom energisektorn www.getbright.se

('Energy Tech’)

\Z) epicenter

STOCKHOLM

EpiCenter &r norra Europas storsta sa kallade co-workingkoncept med
etableringar i Stockholm, Oslo och Helsingfors. EpiCenter erbjuder sina
kunder férutom mdjligheten att hyra en kontorsplats ocksa ett omfattande
ekosystem av tjanster och produkter sdsom bland annat coaching,
utbildningar, events, ndtverkande i syfte att starka kundernas
innovationskraft och tillvéxt. EpiCenter grundades 2014 och har idag 6ver
1500 medlemskap med éver 6 000 medlemmar. Arligen genomfor
EpiCenter 6ver 150 events.

Investeringsar: Kategori:
2022 Strategisk
Bransch: Hemsida:

Kontoshotell och coworking

i www.weareepicenter.com
('Workingplace development’) >

11
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GFO

Global Futures & Options Exchange, &r en reglerad bérs for sa kallade
terminer och optioner fér digitala tillgangar sésom Bitcoin and Ether.
GFO-X har byggt upp en modern teknisk plattform i varldsklass och &r nu
pa gang att etablera den férsta reglerade borsen i Europa av digitala
tillgdngar som idag helt domineras (99%) av oreglerade plattformar. GFO-
X star under Financial Conduct Authority (Finansinspektionen i England)
tillsyn och har ett partnerskap med varldens storsta sa kallade clearinghus.
GFO-X kommer att kunna erbjuda institutioner och kapitalférvaltare en
helt reglerade marknad dar de kan f& mojlighet att exponera sig och sina

kunder mot digitala tillgangar.

Lansering av GFO-X har férsenats nagra manader och planeras nu till
september 2023. Intresset for GFO-X &r stort infor lanseringen och
bolaget har ocksa under aret etablerat partnerskap med ett flertal av
varldens stdrsta finansiella institutioner. Bolaget ar vél kapitaliserat och
planerar att vara Ilénsamma under forsta kvartalet efter lansering.

Investeringsar:
2022

Bransch:
Fintech

Kategori:

Early Growth

Hemsida:

www.gfo-x.com

o[ :
i Proxify

Proxify sammankopplar talangfulla utvecklare med féretag i stark tillvaxt
som &r i behov av utvecklingsresurser i virtuella utvecklingsteam. Genom
bolagets stora natverk av utvecklare kan Proxify stédja féretag globalt.
Proxify kan pa kort tid matcha kundernas behov av utvecklingsresurser med
ratt kompetens till attraktiva priser. Bolaget har idag 6ver 350 kunder i 33
lénder. Bolaget har sedan start 2018 haft en stark tillvaxt och varit I6nsamt.

Under fjarde kvartal har bolaget fortsatt att vaxa kraftigt i samtliga
marknader och ocksa kunnat uppvisa rekordférsaljning under kvartalet.
Expansionen till den amerikanska marknaden har varit gynnsam med ett 30-
tal nya kunder pa kort tid. Bolaget planerar en fortsatt stark tillvaxtplan
ocksa fér 2023.

Investeringsar: Kategori:
2022 Scale-Up Growth
Bransch: Hemsida:

Digitalt distribuerade tjanster

. ify.i
(‘Distributed services') WWW:proxity-1o

12
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= Zebrain

Zebrain &r Nordens férsta SaaS- platform fér utveckling av medarbetare
genom den sa kallade coachingmetoden. Trenden med coahing har vuxit
sig stark i USA och &r nu pa vég till Europa. Zebrains digitala plattform
grundar sig pa forskningsbaserade metoder och hjalper féretag att
vidareutveckla sin personal till deras fulla potential vilket bland annat
motverkar stressrelaterade symptom och sjukskrivningar. Bolaget
grundades 2020 och malet &r att erbjuda kostnadseffektivt kvalitativ
coaching till fler ménniskor och ge féretag ratt verktyg for att personalen
ska na sin fulla potential.

Zebrain fortsatter att utvecklas starkt och tillvéxten ar bra. Bolaget har under
2022 justera sin séljstrategi mot att anstélla flera seniora séljare. Resultatet
av detta ar att storre kunder med goda tillvéxtmadjligheter har kunnat
bearbetas och kundtillstromningen &r god. Plattformen utvecklas
kontinuerligt och bolaget har nu ocksa utvecklat en produkt som gér att
kunderna idag kan kan mata och félja upp det sa viktiga S:et (sociala
ansvaret) i ESG. Zebrain borjar dven titta pa andra europeiska marknader.
Planen &r att bolaget ska vara EBITDA-positivt under forsta halvaret 2024.

Investeringsar: Kategori:

2022 Early Growth
Bransch: Hemsida:
Coaching www.zebrain.se

Root

Root Digital Group &r en ledande aktér inom digital marknadsféring och e-
handel. Bolaget har som vision att bli norra Europas ledande aktor inom digital
tillvéxt och idag ingar ett flertal nischade bolag i gruppen. Idag arbetar éver 100
talangfulla individer inom gruppen och omséttningen uppgar till ca 300 MSEK
med en stark tillvéxt. Ambitionen ar att fortsatta leverera en kraftig tillvéxt bade
organiskt och genom férvarv.

Under Q4 bromsade e-handeln in vilket &r en av Roots stérsta kundgrupper.
Dock har Root som helhet lyckats parera marknadslaget och manga av gruppens
kundrelationer &r valdigt langa. Det férandrade marknadsléaget 6ppnar samtidigt
upp fler majligheter fér férvérv och gruppen tittar nu aktivt pa fler méjligheter
bade geografiskt och inom nya tjansteomraden.

Investeringsar: Kategori:
2022 Buy & Build
Bransch: .
Digital marknadsféring Hemsida:

& e_handel https://www.beet.se/
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Rorelsens intikter:

Nettoomsattning

Forandringar i verkligt vérde av andelar i portféljbolag
Summa rorelsens intakter

Rorelsens kostnader:

Kostnader for ersattningar till anstéllda

Ovriga externa kostnader

Summa rorelsens kostnader
RORELSERESULTAT

Resultat fran finansiella investeringar:

Ovriga rénteintékter och liknande intakter
Réntekostnader och liknande resultatposter
Summa resultat fran finansiella investeringar
RESULTAT EFTER FINANSIELLA POSTER
PERIODENS RESULTAT OCH TOTALRESULTAT

Resultat per stamaktie fére och efter utspadning, SEK

Resultat per preferensaktie fére och efter utspadning, SEK

2022/01/01

2022/12/31

1434
73589

75 024

-9 202
-9 941
-19 144

55 880

663
-3792
-3129

52751
52751
2,64

60,36

\/
o’/

2021/07/13
2021/12/31

(6 man)

-1 005
-1397
-2403

-2 459

-2 459
-2 459
0,00

-4,38

Resultat per stamaktie berdknas till 20% av Sverskjutande kapital dividerat med antalet stamaktier. Resultat
per preferensaktie berdknas till drets resultat korrigerat for resultat hanférligt till stamaktierna dividerat med

antalet preferensaktier.
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TILLGANGAR

Anldggningstillgangar
Inventarier, verktyg och installationer

Summa materiella anlaggningstillgangar
Finansiella anldggningstillgangar

Investeringar i portféljbolag varderade till verkligt
varde via resultatrékningen

Summa finansiella anldggningstillgangar

Summa anldggningstillgangar

Omséttningstillgangar

Kortfristiga fordringar

Kundfordringar

Ovriga fordringar

Forutbetalda kostnader och upplupna intékter

Summa kortfristiga fordringar

Likvida medel

Summa omsittningstillgangar

SUMMA TILLGANGAR

EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital
Aktiekapital

Ej registrerat aktiekapital
Ovrigt tillskjutet kapital
Balanserat resultat
Periodens resultat

Summa Eget kapital

Kortfristiga skulder

Leverantdrsskulder

Ovriga skulder

Upplupna kostnader
Summa kortfristiga skulder

SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER

2022/12/31

231
231

768 418

768418
768 649

713
2124
641
3477
129 298
132775
901 424

1352
0

838 529
-2 459
52751

890173

9392
937

923

11 252
901 424

2021/12/31

337 189

337 189
337 189

18 996

0

18 996
188 659
207 655
544 844

1015
47

545092
0

-2 459
543 695

226

924

0

1149
544 844
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